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MODELO DE FORMACION DE FONDOS DE CAPITAL PRIVADO & SEARCH FUND

LLAVE 

EN MANO
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LA INVERSION EN EMPRESAS O STARTUPS CONLLEVA DECISIONES MUY ESPECIALIZADAS QUE PUEDEN 
CONSTRUIR O DESTRUIR VALOR ECONOMICO EN EL PATRIMONIO DE INVERSIONISTAS.

NECESIDAD

60%
Las empresas 
requieren
profesionalizarse

80%
Empresas no 
sobreviven más
de 5 años

+ ventas
Una empresa
invertida vende
y genera más
empleo que una 
no invertida*

70%
De las empresas 
requieren de 
financiamiento

5x

* Estudio Amexcap & KPMG 2016

+ empleos2x



3

LAS DECISIONES DE INVERSIÓN EN EL CAPITAL PRIVADO REQUIEREN DE TENER UNA VISIÓN ESTRATÉGICA Y 
ACTUALIZADA DEL MEDIO EMPRESARIAL Y UNA ADMINISTRACIÓN ENFOCADA EN LOS RESULTADOS, PARA:

2017

PREVENIR

2019

ADMINISTRAR

SITUACIONES DE NEGOCIO O 
MERCADO CON

DE MANERA ÓPTIMA

LOS RIESGOS CON

CAPTAR PROYECTOS O NEGOCIOS CON

INVERSIONES 

“GANAR – GANAR” CON

OPORTUNIDAD

ALTO RIESGO

ESTRUCTURAR ALTO IMPACTO

RENDIMIENTO

NECESIDAD
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Necesidad Implicación

Especialistas con experiencia 
en formación de empresas 

Diagnóstico, vinculación y 
feeling para oportunidades.

Mapeo de procesos para la 
aceleración de empresas

Diseño, desarrollo e 
implementación de sistemas 

de administración de 
empresas.

Especialistas de negocio con 
amplia experiencia financiera

Contratar equipo directivo 
de alto nivel y experiencia

Outsourcing de mercado 
para la investigación de 
oportunidades.

Curva de aprendizaje para la 
aceleración de empresas.

Contratación de estructuras 
de sistemas y desarrollo de 
infraestructura propia.

Actualizaciones y 
capacitación constante, 
además de la contratación de 
asesores financieros.

OPORTUNIDAD
SITUACIÓN DESEABLE

TIEMPO +  DINERO  + ESFUERZO
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CON NUESTRA SOLUCIÓN “LLAVE EN MANO” Y APLICANDO LAS SANAS PRACTICAS DE MERCADO,
PROPONEMOS UN PLAN QUE ATIENDA DESDE LA PLANEACION HASTA LA IMPLEMENTACION DE UN
FONDO DE CAPITAL, ESTABLECIENDO LOS SIGUIENTES DOCUMENTOS:

OPERACIÓN
• Road show levantamiento
• Participación co-inversionistas
• Estructuración jurídica
• Compliance normative
• Road show pipeline
• Implementación de comités
• Inversiones

SEGUIMIENTO Y CONTROL
• Aceleración de empresas

invertidas.
• Salidas exitosas.

PLANEACION
• Plan de Negocios (PPM)
• Tesis de inversión

MANUAL DE COMITÉS DE INVERSIÓN
• Ruta crítica de la inversión
• Formatos y puntos críticos

PRIVATE PLACEMENT MEMORANDUM
• Tesis de inversión
• Estructuración jurídica

MANUAL ORGANIZACIÓN
• ¿Qué hacer?
• ¿Con quién hacer?
• ¿Cómo hacer?
• KPI´s

SISTEMAS ACCOUNTABILITY
• Reporte de compliance
• Accountability de inversiones

MEJORES PRACTICAS
• Código de ética,
• Conflicto de interés

LO QUE NECESITAS EN UN MISMO EQUIPO

Emerging Markets Private Equity Association
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PROCESO DE INVERSIÓN

LA  EJ EC U C ION  DE P ROC ESOS Y  MA N U A LES SE BA SA  EN  EL  MODELO DEL P ROC ESO DE I N VERSI ON  
A LI N EA DO A  LA S  SA N A S P RA C TICA S,  DON DE A TEN DEMOS C A DA  ELEMEN TO DE FORMA  DETA LLA DA  A  F I N  

DE TEN ER P ROC ESOS,  FU N C IONES Y  OBJ ETI VOS P ERFEC TA MEN TE DEFI N I DOS.

STEP FIVE

AC
CO

U
N

TA
BI

LI
TY

PROSPECTOS MERCADO
OBJETIVO

PROMOCIÓN
DIRIGIDA

PRE ANÁLISIS PROPUESTA Y 
NEGOCIACIÓN
PRELIMINAR

RECOPILACIÓN
DE INFORMACIÓN

PROCESAMIENTO
DE INFORMACIÓN

DESARROLLO 
DE ANÁLISISDUE DILIGENCEAUTORIZACIÓN

FORMALIZACIÓN
DE DECISIÓN

FORMALIZACIÓN
CON CLIENTE

SOLICITUD
DE RECURSOS PLAN DE TRABAJO Y KPIS GUARDA

VALORES

PROGRAMA 
INDIVIDUALIZADO DE 

ACELERACIÓN

SEGUIMIENTO
DE INVERSIONES

ACELERACIONROAD SHOW PARA 
SALIDAS

SALIDAS

DETECCION DE OPORTUNIDADES         

ANÁLISIS Y DECISIÓN               

INSTRUMENTACIÓN E INVERSIÓN

SEGUIMIENTO Y RECUPERACIÓN   

PRO
CESO

 DE IN
VERSIÓ

N



7BENEFICIOS

INVIERTE EN LO SEGURO, UN EQUIPO ESPECIALISTA CON MAS DE 20 AÑOS DE EXPERIENCIA Y CON 
SERVICIOS INTEGRADOS MEDIANTE NUESTRO MODELO LLAVE EN MANO:

Una estructura experta 

de inversión 
responsable

Involucramiento en el 
ecosistema de 

emprendimiento regional

Retornos en el patrimonio invertido

EXPERIENCIA CONFIABILIDAD

RETORNO IMPACTO

OPORTUNIDADES PRÁCTICAS

En procesos, 
metodologías y 

prácticas.

Social y económico 
en la generación 
de empresas de 

alto impacto

Prácticas que faciliten 

la inducción de 

nuevas oportunidades

.



8POR QUE FINANCIAL GROUP

LLAVE EN MANO
Nuestra experiencia y equipo
nos ha permitido compartir

historias de éxito

SOFTWARE
Tenemos 5 desarrollos

tecnológicos propios con 

+1 Billón $Mxn en 
financiamientos

INVERSION
Somos administradores de 2 
fondos de capital privado

CONSULTORIA
Somos asesores de entidades
financieras, gobiernos y de 

empresas

SOMOS UNA EMPRESA CON MAS DE 20 AÑOS DE EXPERIENCIA F INANCIERA Y CON 
PRESENCIA EN CLIENTES A NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL, HEMOS ANALIZADO PARA 

DE 300 PROYECTOS Y ESTRUCTURADO 3 FONDOS DE CAPITAL.
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IMPLEMENTACIÓN

ESTRUCTURACIÓN JURÍDICA

ROAD SHOW DE PIPELINE

TESIS DE INVERSIÓN

LEVANTAMIENTO DE 
CAPITAL

PLAN DE NEGOCIO
(PPM)

1AS INVERSIONES

1ER MES                        2DO MES   3ER MES   6TO MES 

ETAPA PRE 
OPERATIVA

ETAPA
OPERATIVA

PLAN DE EJECUCIÓN

ETAPA
IMPLEMENTACION
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W W W . F I N A N C I A L G R O U P . M X

C O N T Á C T A N O S

TELÉFONO
(999) 944 25 81

WEBSITE
www.financialgroup.mx

E-MAIL
info@financialgroup.mx

LINKEDIN
FUND MANAGER

https://mx.linkedin.com/in/raulperaza
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